
11 2024.04.22 星期一 责编：刘惠（电话：18613998217）版式：孔丽

生活
投稿邮箱：shenghuo@laoren.com

复旦大学研究生在支
付宝购买“美亚乐悠游亚
洲旅行险（亚洲升级计
划）”后，前往尼泊尔珠峰
大本营登山旅行（EBC 线
路），不幸遇险身亡，然而，
保单保障范围却不包括

“尼泊尔”。据媒体报道，
死者生前购买的平台宣传
页面上，没有标示“尼泊尔
除外”。这很可能是导致悲
剧发生的关键因素之一。

付款前才发现不含尼
泊尔 杭州某小学的付老
师今年春节前往尼泊尔旅
行，走的也是EBC线路，一
开始也选了“美亚乐悠游
亚洲旅行险（亚洲升级计
划）”，付款前再次检查才发
现不含尼泊尔，赶紧换成
包含尼泊尔的“美亚境外
旅行险（全球版）”。她发
现，二者保费相差不大。

高级保险规划师、杭
州翰乔学社社长陈蕾说，
出游买保险是个好习惯，
但如果买保险时不仔细，

轻则买错产品失去保障，
重则让自己身处险境。她
说，买保险要仔细阅读投
保须知、保险条款、客户告
知、理赔须知等文件，了解
清楚保险责任、除外责任
等与自己的需求是否吻
合。比如去尼泊尔旅行，
由于海拔高、风险高，救援
费用高，目前保险行业通
行的做法是，亚洲版产品
普遍将其排除在承保范围
外，部分全球版产品则纳
入。另外，对古巴、伊朗、叙
利亚、朝鲜、克里米亚等国
家或地区，不管是途经还
是作为旅行目的地，很多
旅行保险产品也不承保。

看保险文件，这些内容
不能忽略 很多人觉得“保险
条款太多，密密麻麻看不过
来”，比如本次事件中的“美
亚乐悠游亚洲旅行险”就
有68页。哪些条款必看？

陈蕾说，如没时间逐
字逐句查看全部文件，以
下 5 点也绝不能忽略。1.

免责条款。要清楚哪些情
况保险不理赔。2.保障生
效时间。从出发到回家，
风险保障最好能全程覆
盖。3.是否覆盖本市。有
些境内旅行意外险是从离
开常住地前往目的地才开
始生效，而不是从保单载
明的生效日期算起，万一
在从家里前往机场车站的
路上发生意外，这样的产
品无法提供保障。4.是否
支持医疗自费。有些旅行
意外险产品会区分自费
药、自费医用器材，不予理
赔或只按比例赔付。5.是
否覆盖高风险活动。每款
旅行意外险对高风险活动
的定义不一样。近年来，
很多国人前往热带雨林、
沙漠戈壁等特殊目的地旅
行，或者从事冲浪、潜水、
跳伞、登山等极限运动，常
规的旅行意外险大多将这
些归入高风险活动，不予承
保，需要投保相应的运动保
险。（摘编自《都市快报》）

这些保险条款别忽略
当下的二手房市场无

疑已经进入买方市场，在海
量的挂牌房源中，如何让你
的房子脱颖而出、大放异
彩，成为买家眼中的“必看
好房”？这里梳理了一份快
速出售二手房的攻略，分享
给大家。

前期准备：整洁亮相
卖房前，卫生一定要打扫干
净，物品一定要收纳好，清
理不用的东西，对损坏的设
施进行修补，使房间看起来
更加宽敞明亮，确保房屋呈
现出最佳状态。

深入挖掘：突出卖点
为了让中介、买家能更全面
地了解房子，卖家需深入挖
掘卖点，包括房屋的条件、
周边环境、配套设施甚至未
来规划等。

广泛推广：多渠道宣
传 尽可能把房子在物业以
及周边的品牌中介门店都
挂上，多家报盘，让各家中
介有竞争意识，积极推广房
源，增加房源曝光量。

除了传统中介，还可以

选择其它渠道对房屋进行
广泛宣传，如小红书、微博、
抖音等。

精心接待：提升体验
在看房环节，卖家尽可能抽
出时间来接待，营造舒适的
看房环境，保持良好的仪表
和谈吐。如果无法做到随
时有主人在家，可以考虑使
用密码锁或临时密码等方
式，方便中介能随时带客户
参观。

谈判签约：智慧决策
定价时，要充分考虑市场价
格和竞争情况。千万不要
和历史最高价做对比，要对
当下的市场行情有一个相
对理性的认知，价格以最近
三个月的实际成交为参考，
这样定出的价格才会符合
行情。

在谈判签约阶段，要
懂 得 取 舍 和 权 衡 利 弊 。
价格仍是最终成交的决定
性因素，如果业主着急用
钱，不妨通过一定的价格优
势，快速出清。（摘编自《扬
子晚报》）
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